
Détail de l'offre : INGENIEUR COMMERCIAL CONFIRME EQUIPEMENTS DE LABORATOIRE H/F

Recruteur
Référence EL0410

Titre de l'offre INGENIEUR COMMERCIAL CONFIRME EQUIPEMENTS DE LABORATOIRE H/F

Description de la mission Au sein d'une équipe en place et sous la responsabilité du Manager France, vous êtes en

charge de promouvoir les équipements et systèmes associés (flux laminaires, sorbonnes…)

auprès des laboratoires de R&D publics et industriels (chimique, cosmétique,

pharmaceutique…). Vous proposez de manière active les solutions sur le terrain auprès des

utilisateurs finaux. Vous êtes également responsable de la stratégie de vente en direct associé

à cette BU de distribution exclusive.

Vos missions :

• Effectuer sur votre périmètre l'analyse des besoins clients et la promotion des produits en

vous appuyant sur une parfaite connaissance des caractéristiques techniques ; vous gérez vos

déplacements avec trois jours de visites clients « terrain » hebdomadaire

• Négocier avec vos clients (laboratoires publics et privés) dans le cadre du respect de la

politique commerciale fixée par la société (remise, marge, conditions de paiement…).

• En parallèle, mener des actions promotionnelles sur votre portefeuille et opérer une

prospection ciblée dans l'atteinte des objectifs fixés par la Direction

• Veiller à connaître parfaitement les produits de vos concurrents

• Utiliser activement le système CRM pour garantir la transparence et une parfaite gestion de

vos clients

Type de contrat CDI

Télétravail Non spécifié

Client ACAVI

Description de la société ACAVI, société spécialisée en Ressources humaines pour les industries des secteurs

scientifiques, accompagne ses Clients depuis plus de 14 ans en recrutements, évaluations et

conseils.

Notre client est une société fabricante à dimension internationale dédiée aux laboratoires de

chimie, académique et industrielle.

Localisation Région Rhône-Alpes-Auvergne

Description du profil Vos atouts pour ce poste :

• Formation scientifique/technique de préférence en biologie ou chimie, et/ou formation

commerciale

• Expérience professionnelle significative dans la vente d’équipements ou appareillages aux

laboratoires, idéalement dans les postes de sécurité microbiologique, hottes à flux laminaire,

sorbonnes ou mobilier de laboratoire

• D’un naturel dynamique et entrepreneur, nécessaire pour être en phase avec la culture

d’entreprise et à la hauteur de ce nouveau challenge

• Agile, flexible, sachant adapter votre style de vente aux situations, pour promouvoir au mieux

les solutions personnalisées à des types de clients différents

• Organisé, rigoureux, synthétique et sachant prioritiser.

• Anglais impératif.

Envie de développer votre savoir-faire commercial dans une société dynamique aux valeurs

fortes d’intégrité, d’innovation et d’implication ?

Envoyez rapidement votre candidature (CV et lettre de motivation) sous référence EL0410 en

vous connectant via le lien suivant : http://www.acavi.fr/nos-offres-d-emploi.php?id=401

Expérience Débutant (-3 ans)

https://www.supmeca-alumni.com/

