
Détail de l'offre : INGENIEUR(E) COMMERCIAL(E) H/F

Recruteur
Référence IC2903

Titre de l'offre INGENIEUR(E) COMMERCIAL(E) H/F

Description de la mission Pour notre client fabricant en instrumentation et consommable dans le secteur de la chimie

analytique, nous recherchons un(e) : INGENIEUR(E) COMMERCIAL(E) H/F

Rattaché(e) au directeur commercial, vous êtes en charge sur votre secteur de la vente de

consommables et d'instruments pour la recherche et l'industrie. Vous proposez de manière

active les solutions sur le terrain auprès des parties prenantes à l'achat de ces produits

techniques à forte valeur ajoutée.

Vos missions :

- Assurer le développement de l'activité commerciale de la région

- Assurer les démonstrations d'instrumentations

- Présenter le portefeuille des consommables dans le domaine de la chimie, des techniques

d'analyses comme la chromatographie liquide, gazeuse et purification.

- Identifier les cibles vous permettant de progresser rapidement

- Assurer un reporting régulier de votre activité future et passée.

- Connaitre le tissu industriel de votre région afin d'anticiper les besoins et orienter les choix

- Répondre aux appels d'offres

Type de contrat CDI

Télétravail Non spécifié

Client ACAVI

Description de la société ACAVI, société spécialisée en Ressources humaines pour les industries des secteurs

scientifiques, accompagne ses Clients depuis plus de 16 ans en recrutements, évaluations et

conseils.

Localisation Ile de France

Description du profil Vos atouts pour ce poste :

- Bac+5 en chimie analytique

- Une première expérience dans la en tant qu’ingénieur(e) commercial(e) montrant votre

implication et vos réussites

- Bonne capacité de dialogue, bon relationnel, empathie, en mesure de poser les bonnes

questions pour proposer rapidement les produits et solutions adéquates

- Esprit d'initiative, capacité d’adaptation, rigueur, organisation, ténacité et envie de s’investir

longtemps au sein d’une société seront nécessaires pour ce poste

- Anglais opérationnel

La réussite dans vos fonctions ne pourra se faire qu’avec des déplacements réguliers sur votre

secteur géographique (départements : 75-94-45)

Envie de développer votre savoir-faire commercial dans une société dynamique aux valeurs

fortes d’intégrité, d’innovation et d’implication ?

Envoyez rapidement votre candidature (CV et lettre de motivation) sous référence IC2903 en

vous connectant via le lien suivant

:https://www.acavi.fr/offres-emploi/job/IN1111/ingenieur-commercial-hf

ACAVI

3 rue Stella – 69002

Expérience Expérimenté (3-10 ans)

https://www.supmeca-alumni.com/

